Insilio. Des outils

® Richard Santourian, dirigeant
d'Insilio.

Insilio, spécialisée dans les
outils technologiques
dédiés a la gestion des
ports vient de s'installer a
La Garde. Aprés de nom-
breux marchés signés en
2008, 2009 pourrait mar-
quer la mise en place du
projet Syren, en gestation
depuis quelques mois.

Insilio a démarré son activité en
développant des bornes intelligen-
tes, notamment afin d'équiper les
aires pour gens du voyage. Obliga-
toires, depuis une loi récente, ces
zones sont en construction dans
de nombreuses communes, notam-
ment du Sud-Ouest. Des perspecti-
ves intéressantes donc pour Insilio
qui vient d'équiper les aires
d’'Agde et Mazére.

Parallélement & cela, la société
poursuit son effort en R & D sur le

pour reconnaitre les navires

volet "nautique”. Objectif: four-
nir aux ports de plaisance un nou-
vel outil technologique qui pourra
leur permettre d'analyser les
entrées et sorties de navires de
maniére automatique. Entamée a
I'automne, une expérience sur le
port de La Ciotat suit son cours
dans le cadre d'un projet baptisé
« Syren ». Dans ce cas il s'agit, en
collaboration avec une unité de
I'université de Toulon, d'élaborer
un outil de reconnaissance visuel-
le des flux entrant et sortant. Une
caméra, placée perpendiculaire-
ment a I'entrée du port, filme en
continu. A terme, un logiciel doit
pouvoir, sur ces images, reconnai-
tre chaque navire, afin d'établir
des statistiques précises.

880 navires équipés

de puces a Toulon

Autre solution promue par Insilio :
un systétme de puces, toujours
dans I'objectif de pouvoir analyser
statistiquement |'entrée et la-sor-
tie de navires. Il s'agit cette fois
de doter chaque bateau d'une
puce, comparable a celles qui pro-
tege du vol dans les magasins.
Deux portiques situés a l'entrée
du port détectent ces puces, et
enregistrent leurs entrées et sor-
ties. Ce dispositif équipe les 880
bateaux du port de plaisance de
la Marine depuis janvier 2009.
Un premier test sur une flotte
« volontaire », avant, a terme,
d'étendre le systeme & des zones
publiques.
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catamarans sur-mesure, Pro-
meta boat system se lance
dans la conception d'un °
bateau de plaisance nouvel-
le génération, équipé d'une
voile de kite-surf : le trawli-
varius.

Marc Fazilleau a pris la barre de I'en-
treprise Prometa boat system en
2003. Installé & Saint-Raphaél, ce
chantier est dédié 2 la réalisation de
catamarans voiles et moteurs en alu-
minium, de la conception a la mise
3 l'eau. En quéte permanente de
nouvelles innovations, le bureau
d'étude sort réguliérement de nou-
veaux modeles. Le dernier en date
est une pefite révolution dans le
monde de la plaisance. Il est né
d'un partenariat avec |'entreprise
allemande Sky-sails.

L'alliance de I'écologie

et du design

L'idée ? Adapter le procédé du kite-
surf - traction par une voile - a des
bateaux de taille moyenne. «Cette
technique a déja été éprouvée sur

@ Marc Fazilleau dirige Prometa boat system depuis 2003. Il vient de nouer
un partenariat avec une entreprise allemande, Sky-sails pour I'adaptation du
procédé kite-surf & des embarcations de taille moyenne.

des cargos par Sky-sails, et a démon-
tré qu'elle permettait d'économiser
15 a 20 % de fuel », explique Marc
Fazilleau. Le bureau d'étude de Pro-
meta, associé aux architectes
Michel Joubert et Bernard Nivelt, a
fait le choix de combiner cette voile
de kite aux catamarans
« trawlers ». Résultat final: «un
bateau d'exception, baptisé le trawli-
varius, offrant une plus grande auto-

nomie et & contre-courant de la ten-
dance des yachts a moteur ».

La conception désormais rodée,
Marc Fazilleau remarque pourtant
que pour « convaincre la clientele, il
faut pouvoir lui apporter des garan-
ties financieres et s'engager sur des
délais ». 1l est donc aujourd'hui a la
recherche de financements pour
développer ses projets, qui s'inscri-
vent dans une démarche plus respec-
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Et, pour assurer la production du
trawlivarius dans un délai d'un an, il
a signé un contrat de sous-traitance
avec une entreprise de la cote atlan-
tique. « Cette unité de production
sera opérationnelle en février »,
confie le dirigeant. Avec cette inno-
vation, méme si elle colite encore
relativement chére; Prometa boat
system ajoute une corde a son arc
et confirme sa capacité a réaliser
des bateaux sur-mesure et faits
pour l'aventure. Avant-gardiste et
dans I'air du temps, le trawlivarius,
une fois sur les mers du globe,
devrait  certainement  apporter
autant de notoriété a Prometa que
le « Banana split » d'Antoine, réali-
sé quelques années plus tot...

H.L.

| Prometa
Saint-Raphaél

Dirigeant : Marc Fazilleau
Effectif: 8

CA 2006 : 610.000 €

Tel : 04.94.19.24.24
www.prometa.fr

Formation. Une licence professionnelle Cadre
commercial du nautisme a Cannes en septembre

Créée a Saint-Nazaire en
2004, la licence profession-
nelle Cadre commercial du
nautisme se duplique a Can-
nes a la demande de la Fédé-
ration des industries nauti-
ques (FIN).

Aprés Saint-Nazaire en 2004 et Perpi-
gnan en 2008, c'est au tour de Can-
nes d‘accueillir une formation en
alternance de niveau bac + 3
dédiée a la filiére nautique. A la ren-
trée 2009, le département Techni-
ques commerciales (TC) de I'lUT
Nice Cote-d'Azur, basé a Cannes,

proposera une licence professionnel-
le Cadre commercial du nautisme
(LPCCN), répondant ainsi a un
besoin de plus en plus pressant iden-
tifié par la FIN.

Renouveler les compétences
« Nous sommes face & une double
problématique, explique Eric Mabo,
directeur Méditerranée de la Fédéra-
tion. D'un cbté, nous avons besoin
de compétences commerciales sup-
plémentaires pour animer les
réseaux de distribution, notamment
sur le marché de I'export qui repré-
sente les 2/3 de la production fran-

caise. De l'autre, notre industrie
connait ses premiers départs en
retraite massifs qu'il convient de
remplacer. Avant d'étre au pied du
mur, nous avons choisi-d'anticiper. »
Dont acte !

Cette licence professionnelle, d'une
quinzaine de places, s'adressera a
un public de niveau bac + 2 ou
équivalent « de formations diverses:
tertiaire, industrielle voire méme uni-
versitaire » indique son responsable
Jacques Duhamel. « Notre seule exi-
gence est de posséder une réelle
culture du nautisme. » Un axe fort
sera donné a l'international, plus par-

ticuliérement au marché italien qui
« connait une vraie expertise dans le
phénoméne de la grande plaisance »
reprend Eric Mabo. Une campagne
de communication & destination des
professionnels de la région est pré-
vue pour février. Cependant, les
entreprises ~ intéressées  pour
accueillir les futurs contrats de pro-
fessionnalisation peuvent d'ores et
déja s'adresser au TC de Cannes.
Gaélle Cloarec

JUT Nice-Cote d’Azur/TC Cannes
Tél.: 04.93.90.53.50.
www.iut.nice.fr
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